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Planen Sie eine
Vertriebsniederlassung

in China?

Dann ist Sharehouse genau der richtige Partner
fur Sie. Durch geteilte Ressourcen und die
Nutzung von Synergien ermoglicht das Konzept
von Sharehouse kleinen und mittelstandischen
Unternehmen einen kostengtinstigen und
kontrollierten Markteintritt. M
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Auf einer Flache
von 1500 gm

teilen sich Unternehmen
reprasentative Raumlichkeiten mit
Lagerflachen und greifen gemeinsam
auf einen Verwaltungsapparat

zu. Das ermoglicht eine eigene
Niederlassung zu etablieren unter
Beibehaltung einer schlanken
Personalstruktur, so dass sie ihre
gesamte Energie den Kunden und
dem Markt widmen konnen.







Sharehouse bietet
ganz konkrete Hilfestellungen
vom ersten Moment

Unternehmensgriindung: von der
Beratung bis hin zu den Behordengangen
ubernimmt Sharehouse den gesamten
Griindungsprozess bis hin zur
Geschaftsfahigkeit Ihrer Tochter.

Personalsuche: Wenn Ihr Unternehmen
nicht bereits liber Vertriebspersonal in China
verfugt, ist Sharehouse bei der Suche belhilflich.

Finanzbuchhaltung /
Firmenverwaltung:

Eine vollumfangliche kaufmannische Abwicklung
der chinesischen Tochtergesellschaft,
insbesondere — aber nicht ausschlieBlich —
bestehend aus: Finanz- und Personalverwaltung
inklusive Jahresabschliisse und jahrliche
Erneuerung der Geschaftslizenz, Steuer- und
Zollregistrierung.

Logistik, Import- und Export:
Import, Export,Warenannahme,
Konfektionieren und Versand handhabt die
zentrale Logistikabteilung in Absprache und im
Auftrag Ihres Unternehmens.

Lagerverwaltung: Lagerflachen werden
rein nach Nutzung in Rechnung gestellt.
Sharehouse libernimmt die Lagerverwaltung,
Inventur und Versicherung.
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Technisch voll ausgestattete
Biiros und Infrastruktur:

Jedes Unternehmen verflgt Uber sein eigenes
Buro. Konferenzraume, Empfang und Kiiche
werden gemeinsam genutzt.

Die Buros sind bezugsbereit mit Teppich,
Klimaanlage, SchlieBanlage, Telefon- und
Internetleitungen.

INFRASTRUKTUR




Lager:

Uberwachte Lagerflichen, Hubwagen und Regale
stehen zur Verfiigung.




STANDORT

Sharehouse befindet sich in Nanjing, der Hauptstadt der
Provinz Jiangsu.
300 km westlich von Shanghai am Jangtse gelegen, verfiigt
Nanjing Uber eine zentrale Lage mit guter logistischer
Anbindung.
- internationaler Flughafen
(Direktflug der Lufthansa nach Frankfurt)
- nationaler Flughafen
(Verbindungen mit allen Stadten Chinas)
- zwei Hochgeschwindigkeits-Bahnhofe
(eine Stunde nach Shanghai, drei Stunden nach Peking)
- Longtan Tiefseehafen am Jangtse Fluss
- Autobahnnetz in alle Richtungen
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Geleitet wird
Sharehouse durch ein
Deutsch - Chinesisches
Team.

Durch ihre gemeinsame 17 Jahre
Tatigkeit in der Unterstiitzung

von kleinen und mittelstandischen
Unternehmen bei ihrem Markteintritt,

wissen Julia Giisten und Liu Haining
genau, welche Defizite es auszugleichen
gilt. Sie stehen dem Mutterhaus ihrer

Mitgliedsfirmen als verlangerter Arm in
China zur Verfiigung, der darauf achtet,
dass ihre Interessen gewahrt werden
und das Tochterunternehmen nicht aus
der Spur lauft.
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Julia Giisten

hat Fahrzeugtechnik an der Fachhochschule Ulm studiert
und lebt bereits seit 1994 in China. Nachdem sie 2 Jahre
die Logistikabteilung einer deutschen Niederlassung in
Slidchina aufgebaut und geleitet hat, war sie 17 Jahre

lang in Nanjing als Reprasentantin des Landes Baden-
Wiirttemberg und Geschiftsfiihrerin von Baden-
Wiirttemberg International (bw-i) tatig.

Liu Haining

hat Germanistik in Shanghai studiert und anschlieBend

5 Jahre als Ubersetzer in technischen Bereichen
gearbeitet. Nach weiteren 6 Jahren als Abteilungsleiter
und Lehrer an der Nanjing Universitat wechselte er

zu Baden-Wiirttemberg International, wo er |7 Jahre

in seiner Rolle als stellvertretender Reprasentant und
stellvertretender Geschaftsfiuhrer KMUs bei ihrem China

Engagement unterstiitzen konnte.
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Damit Sie sich mit lhren Vertriebsmitarbeitern ganz den Belangen
lhrer Kunden widmen und auf den chinesischen Markt
konzentrieren konnen.

Eine einfache Kostenstruktur sorgt fiir eine iiberschaubare und
kalkulierbare Investitionsplanung.

SHAREHOUSE (Nanjing) Co., Ltd.
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